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Kassenzahnarztliche Bundesvereinigung (KZBV)

Sechs Thesen zur
Zahntechnik ,,im Namen der
deutschen Zahnarzte

Mit diesern Papier mochte die
Kassenzahnarzifiche Bundesver-
einigung das Gesprach mit der
Zahntechnik aufnehmen. Diese
Absicht ist zu begriiBen. Die Sta-
gnation kann nur durch Ge-
sprache Gberwunden werden,

Ob die vorgelegten Thesen ein
erfolgversprechender Ansatz fir
soiche Gesprache sein kdnnen,
muB3 abgewartet werden. Sie
sind fir Zahntechniker minde-
stens so anstdBig wie die zahn-
technischen Thesen von der kas-
senzahndrzliichen  Benufspolitik
eingestuft wurden.

Beim Lesen gewinnt man schnell
den Eindruck, daB hier mit
heiBer Nadel formuliert wurde.
Manche Forderung scheint
etwas eckig. Wenn aber der
Wille zu einem Neuanfang vor-
handen ist, wird man sich zu-
sammenraufen. Wenn es sich
nur um ein taktisches Angebot
handelt, wird es sich in der er-
sten Sitzung entlarven.

Folgende sechs Thesen hat die
KZBV vorgeleg:

1. Die zahnprothetische Versor-
gung gehdrt in die ungetellte
Verantwortung des Zahnarztes
Die Versorgung von Patienten
mit Zahnersatz ist eine unteilbare
heilkundliche Leistung, die in die
Hand des approbierten Zahnarz-

Beziehung gewerblicher Labora-
torien mit den Patienten aus.

2. Das beste Regulativ ist der
Markt

Die Preisbildung far zahntech-
nische Leistungen solite wie-
der dem Marktmechanismus
anvertraut werden. Hochst-
preislisten, die zu Festpreisen
fdhren, wirken dem entgegen.

3. Das Zahntechniker-Handwerk
wird abspecken® miissen

FGr eine praventionsorientierte
Zahnheilkunde sind die derzeiti-
gen Relationen zwischen
Zahnarztzahl: Zahntechnikerzahl
zahnérztliche Leistungen: Zahn-
technikerkosten

im intemationalen Vergleich un-

4. Das Praxislabor bringt Inno-
vation, bietet Patientenservice
und wirkt als Marktkorrektiv

Das zahnarztliche Praxisiabor als
integraler Bestandtell einer um-
fassend tétigen Zahnarzipraxis
bietet eine Altemative fir die Be-
schaffung zahntechnischer Lel-
stungen, die als unverzichtbares
Korrektiv auf das vom Zahntech-
niker-Handwerk angebotene
Qualitits- und Preisniveau wirkt.
Das Praxislabor bietet nicht zu-
letzt durch seine sofortige Verfiig-
barkeit Servicevorteile fir den Pa-
tienten. Vom Praxislabor gehen
immer wieder Innovationen aus,
die letztiich auch dem Zahntechni-
ker-Handwerk zugute kommen.

5. Zahnarzt und Patient sollen
Anreize fir wirtschaftliche
Zahntechnik haben

Wirksame Markiregulative selzen
wirtschaftiiche Anreize fir die be-
teiligten Marktteiinehmer voraus.
Deshalb sollten Zahnarzt und Pa-
tient Anreize fir wirschaftiiche
Zahntechnik haben, die es ge-
statten, bei der Beschaffung
zahntechnischer Leistungen Kon-
ditionsvorteile auszuschoplen.

Fiar Zahnersatz sind im Lei-
stungsbersich der gesetzli-
chen Krankenversicherung ein-
heitliche Festzuschiisse vorzu-
sehen, die sich auf die Ge-
samtkoslen der Versorgung
einschlieBlich Zahntechnik be-
ziehen,
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